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Entrepreneur's de I'innovation
Cinq port.raits de start-up formes Pan Venturelab

«La technologie arn4liore la vie
des gens»

Arnaige, une start-up fondöe
par Alexandra Serov, döveloppe
un appareir qui pertnettra
d'amöLiorer l'imagerie ni6di-
cale en dermatologle.
« Mme Iorsque je travailtais
dans le milieu acadmique, j'ai
toujours souhait& orienter nies
recherches yers queique chose
dc pratique.» Alexandre Serov,
chercheur ä lEPFL a toujours
pensö que ses recherches dc-
vaient, au final, devenir des
prcduits: «Pour mol. la techno-
logie dolt servir aix gens.»

4i en Russie, cc spöcialiste
de l'optique biomödicale ötu-
die la physique ä lUniversitö
dc Saratov, jusqu'en 1996. II

Venturelab: I'innovation cratrice d'emplois
Venturelab, un programme national da I'Agence
f6dörale pour la promotion da 'innovation (CTI),
eifre das modules deformation pour seutenir
los jeunes entreprises innovantes et sensibill-
ser los ötudiants au thöme da I'entrepreneuriat.

Los cours sont gratuits, sur slection,
paur les projets syant uns forte composante
innovation/haute technologie.

Venturelab travaille an 6troite collaboration
avec las öcoles polytechniques tödörales, los
universitös et las hautes cales spcialis6es.

Plus dinfornatlons: wwwwenturelabch

VENTLIfl IDEAS

Etudiants et
e ntrep ren ev r 5
se rencontrent

Une journöe
interactive pour
rencontrer des
entreprenours
exeeptionnels.
des experts et
confrontor vos
propros projets.

VEWTIJRE PLAN

Entrepreneurs
en dörnarrage

Cinq jours sur un
mois, 20 candidats
slectlann4s par
session. Outils
indispensables ä
rölaboration dc la
stratgie dentre-
Prise et la pr&pa-
ration du plan
d'aflaires.

Alexandre Serov.
tondateur dAmaigo

VENT LIRE
CHALLEIIGE

Etudionts,
doitorar,ts,
post-doctorants
in semestre
pour acquarir le
saveir-faFre indls-
pensable ä la
cr&ation dune
start-ijp

VENTURE
TRAINING

Entreprises
opörationnel es

Sninare dc clnq
jours sur un bis,
12 candidats
slectionns
par session.
Acc&#ration da
la croissance
d'une start-up.

rejoint le Iaboratoire doptique
biomödicale dc I'EPFL en 2002.
II y döveloppe le prototype
dur r.ouvel appareil dirnageria
nödicale, baptisö Laser Donpler.
Cet appareil permet dc visuali-
ser 1v niicrocirculation dar's los
varsseaux sanguins. Concröte-
ment, lars dinterventions dc
chirurgie plastique cornrne des
gretfes, II oftre la possibilitö
de contröler que le greffon ost
bien irriguö.

«Je savais dös le döpart que
cette tecnnologie avait un röel
potentiel commercial. CrSr une
entreprise pour la vendre s'est
imposö logiquement mai»
Pour sacuerrir, ii suit, an 2005,
la formation Venture Challenge
et revolte Prix Venture Leaders
e' 2006. «Ces programmes
mont aidö ä dövelopper man
esprit d'entrepreneur.»

Mais pour cröer une start-up.
lesprit ne suffit pas, ii taut
galement des fonds. Pour lan-

cer Amaigo, ii regoit le soutien
de Venture Kick an 2008. Rö-
sultat: «Le Laser Doppler est
actuellenent en test clinque.»
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Samuel Sonderegger a
cofond uns start-tip qui
commercialise in appareil
utile pein tester des compo-
sants en nanoölectronique.

en 1978. Samuel Sondereg-
ger a commenc ses ötudes dc
physique ä [EPFL. Aprs un an
ä Ecole normale dc Lyon. ii
revient en Suisse pour r&liser
sa thse, ä linstitut dc photo-
nique et d'ölectroriique quan-
tiques dc IEPFL.

«Au milieu dc mon doctorat,
je ne suis aperqu gue je ne
voulais plus faire de recherche
fondamentale et travailler au
sein de l'unit dc recherche
dune grande entreprise ne nie
plaisait pas nor, plus: javais
peur dc trop perdre mon indö-
pendance. L'idäe dc fonder ma
start-up sest imposöe.»

Pour se former aux techniques
entrepreneuriales. il suit. en
2006, la formation Ventu'e
Challenge. puis reoit le Prix
Venture Leaders en 2007. Son
projet reoit le soutien finan-
cier dc Ventura Kicken 7007.

Finalernent en mars 2008. ii
cofonde avec Jean Berney. la
start-up Attolight. Cette entre-
orise commercialise un appareil
que Samuel Sonderegger a
dvelopp durant sa :hse:
«II sagit dun microscope
&ectronique coupl0 un laser
ultrarapide. permettant dob-
server les lectrons an mo-Jve-
ment. Dune manire simplifie,
notre appareil est une cam&a
du nanononde.

lappareil d'Attolight. vendu
pour 1 million dc dollars, nt-
rasse an prermier heu es abo-
ratoires de recherche acadö-
nique. «Weus avons djä une
dizaine dc ca type de clients
potentiels dans le pipeline.»

Sarnuel Sondereggor.
co-fondateur dA:tohight

Yves Loerincik
fondatour d'Ecointesys

Fonde par Yves Lcerincik.
Ecointesys ost spöcialisöc
dans les cobilans et lanalyse
du cycle dc vie des produits.

Merck Serono, Nestl. France
Telecom, Swisscom,.. Crööe en
mai 2006. Ecointesys cornpte
döjä des clients prestigieux.
Alors comment expliquer ce
succs? «La prise dc conscience
environnementale nous a aids».
rpond Yves Loerincik, fondateur
dEcointesys.
Ctte start-up vend aux ertre-
prises des cubihans, «Nous
analysons limpact environne-
mental dun produit na dune
entreprise et proposons des
solutions pour le rduire.»
L'ide dc lancer une entreprise
5er cc principe ast vanua lors
cc a thse d'Yves Loerincik,
cbtenue so 2006 ä I'EPFL. «Vers
la fin de mes tudes, nous 6tions
plusicurs ä trouver dotmage da
nous sparer et ä perdre ainsi
les comptences accumules.
Pour se ferner aux techniques
entrepreneuriales, ii Suit es for-
nations Venture Plan et Venture
Training, cm 2006 et 2007. Ces

cours donnent une introduction
ä cc quest le rntier dentrepre-
neur, rn&e si beaucoup dc
choses s'apprennent sur le tas.»
Puis Ecointesys reoit le Prix
Perl et ha soutien de Genilem.
Dc quoi vritablement ancer
lertreprise. «D4s la premire
anna, nous tions rentables,
mme si neus navons pas comptä
nos heures siipplmertaires,
sourit Yves Loerincik. Et, en 2008.
nous prövoyons dc röaliser an
chiffre d'aftaires proche du mil-
lion dc francs pour une dizaine
d'empho$s ä tereps plein.»

«La renomm&e de I'EPFL nous alde & «Nous tions rentables
gagner en crdibiIt&» d&s la premire ann&e»
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«J'ai toujours eu

Sylvain L.emotouet, fondateur
de la start-up Enairys, a
dveIopp un nouveau type
Je batterie ä air comprim.

Sylvain l.emofouet.
fondateur dEnairys

«laus les entrepreneurs ont un
parcours difförent. Le mion est
clairement non linöaire.» Nö au
Gameroun, Sylvain Lemofouet
a fait ses tudes ä licole nor-
male supörieure da Oouala.

Six alls plus tard, ii retourne
l'universitö. cJ'ai toujours eu
la soif d'apprendre», explique-
t-il. II quitte alors le Cameroun,
en 2001. pour reioindre la
Suisse. II döbute en 2002 son
doctorat, au Laboratoire
dölectronique industrielle de

I'EPFL. Durant sen travail de
these, ii döveloppe une batte-
rie ä air coriiprim. L'idöe est
simple: an utilise Inergie
öolienne au solaire peur com-
prinier l'air dans une bombonne.
La nuit, cette önergie fait
tourner ur) gönörateur au
moyen du souffle de Fair qui
sort cle la bombonnt

En 2006. lorsqu'il termine sa
thöse sur Im sujet. Sylvain
Lemofouet nest pas satisfait:
«Nous avions des risultats
trös encourageants, mais pas
dc produjit fini, Or mai, j'aime
aller au baut des choses.» II
propose düne ä I'EPFL de pour-
suivre le döveloppement de so
batterie, en cröant la start-up
Enairys. le projet söduit.

Mais, Sylvain Lemofouet reste
conscient de ses lirnites: «J'avais
le handicap de n'avoir qu'une
formation technique ei pas du
taut entrepreneuriale.« II suit
done la formation Venture
Challenge et reoit le soutien
financier da Venture Kick et en
2008 celui da la FIT. Da quoi
vöritablement antat Enairys.

Jochen Mundingor,
fondateur de RouteRaok

«Notre produit n'existait nulle part
0111 e u r s »

La start-up RouteRank, fonclös
par Jochen Mundinger, döve-
loppe un logiciel perniettant
de mieux planifier ses voyages.
GPS, Mappy, GoogieMap... Los
ogiciels et appareils permettant
de trouver la meil!eure route
entre deux localitös sont lö-
gion. «Mais, jusqu'ici, aucun
dentre eux ne permettait
dentrer plusieurs müdes da
transport. Notre algorithine
analyse tautes les possibilitös
pour treuver le trajet le plus
öconomique au öcologique»,
explique Jochen Mundinger.
Döveloppö lors de sa thöse au
laboratoire dEnforniatiquc et
de communication de I'EPFL.
cet algorithme a abouti au
dp&t d'un brevet et ä la cröa-
tion dc lentreprise RouteRank
en 2007.

Raur se farmer aux techniques
dentrepreneur, Jochen Mun-
dinger avait pris le sein, en
2008, da suivre la formation
Ventura Challenge. «Ces cours
rn'ont auvert les yeux sur los
choses importantes connaFtre

pour lancer son entreprise.»
La start-up a re9u le soutien da
Venture Kicken 2007 et 2005.
ei remportö le Prix Venture
Leaders, ainsi que le «IMO
start-up compötition» an 2007.

quoi acc&örer le dövelop-
penient de lentreprise.
«Notre business model se com-
p050 an doux parties. explique
Jochen Mundinger, PreniRre-
nient, nous propcsons sur
Internet un Service. financö
par la publicitö et gratuit pour
lusager, qui pemmet quiconque
de trouver le rneilleur trajet
entre doux localitös, Ensuite,
raus vendons notre logiciel ä
des entreprises da transport.»

la soif d'apprendre»
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