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Unjeune chirurgien opere
son virage entrepreneurial
Swisssurgical met l'hyst&oscopie ä la porte des cabinets.

Igor Martinek, 34 ans, raconte un parcours en zigzag.

GASPARD KÜHN
Ä LAUSANNE

Swisssurgical prend les techno-
logies mdicales ä contre-pied.
Alors que la cr&tion de nou-
veaux outils chirurgicaux d-
pend souvent de la cr&tivit des

tente l'exp&ience inverse. Pas-
sionn d'improvisation gastro-
nomique et musicale, Igor Mar-
tinek a saut le pas dans sa vie
professionnelle. Pour cc chirur-
gien et gyn&ologue de 34 ans,
«tout a commenc par une suc-
cession de hasards».
«Je suis parti d'un souci de ter-
rain, tout fait pragmatique:
l'envie de simplifier les proces-
sus, de renforcer la scurit et de
rendre le geste chirurgical
moins invasif», explique-il. Les
heures passes au bloc op&a-
toire laissent des traces de fa-
tigue sur ce jeune praticien,
lass d'instruments peu ergo-
nomiques. Ii imagine alors des
am1iorations pour faciliter les
interventions. «Je souhaite d&
mocratiser l'hyst&oscopie, l'exa-
men de la cavit ut&ine.»
L'inventeur en herbe dpose une
demande de brevet, ds 2007,
pour un dispositifhyst&oscopi-
que amliorant la technique du
ganglionsentinelle, dans laprise

en charge des cancers prcoces
au-

CHUV, ii ne rencontre qu'un en-
thousiasme mitig de la part de
l'höpital pour dvelopper l'ins-
trument ä l'interne. <Je n'avais
aucun esprit entrepreneurial.
Au mieux, je pensais vendre
l'ide ä un tiers.»

La start-up a s&luit
te jury de Venture Kick

Encourag par deux associs, ii
se lance tout de mme dans
l'aventure et cre Swisssurgical,
une socit en nom propre.
L'ide initiale est adapte auxbe-
soins du march mdical. Igor
Martinek conoit alors un nou-
vel hyst&oscope, d'une taille mi-
nimale, Inuni d'une camra mi-
niature et d'un embout incurv.
L'instrument devient en partie
jetable, une manire de minimi-
ser les procdures de dsinfec-
tion, mais aussi de maximiser son
potentiel commercial. Avec une
ambitionaffiche:mettre Mapor-
te des gyncologues de cabinets
un contr6le gn&a1ementrserv
au bloc op&atoire. Car l'instru-

-mentpermet de-diagnostiqtter
une maladie interne de l'utrus
sur site et de faire un prlve-
ment, rduisant le temps nces-
sairejusqu'älaprise en charge chi-
rurgicale dfinitive.

Le projet sduitlejurydeVenture
Kick, un programme de finance-
ment destin aux chercheurs, qui
accorde une enveloppe ä lajeune
pousse. De quoi rembourser les
premiers frais de I'entreprise.
Dans la foule, Igor Martinek re-
oit un coaching de la CTI,

l'agence fdra1e de promotion
de l'innovation.
Muni d'un premier business
plan, le gynco1ogue se tourne
vers deux &ablissements, l'Ecole
d'ingnieurs et d'architectes de
Fribourg et la Haute co1e ARG.
Avec l'aide d'tudiants, il met
sur plan plusieurs prototypes.
«Les professeurs m'ont demand
des sujets de travail de diplömes,
et les progrs se sont enchains
naturellement.»
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Une pLateforme vou6e
de nouveaux projets

A-l'heurede passer au chose
srieuses, Igor Martinck change
toutefois son fusil d'paule. «La
recherche dans une co1e coütc
en frais dc mat&iel et prend du
ternps, explique-t-il. Et l'appro-
che acadrnique ne tient pas for-
cnient cornpte dc toutes les
conditions pour la certification
et la commercialisation des clis-
positifs.»
Le chirurgien choisit alors de se
tourner vers une rf&ence: Hei-
bling, un grand bureau de
consultants zurichois clui a g-
n& 87,8 millions dc chiffrcs
d'affaires en 2007. Le change-
ment d'&helle du projet induit
des coüts supplmentaires. D'oü
l'importancc dc trouvcr un fi-
nanccmcnt solide pour assurer
la poursuite dc I'aventure. «Je inc

fle en priorit ä des investisscurs
privs ou issus du secteur des
technologies jndica1es, qui peu-
vent apportcr icur exp&ience ä
Swisssurgical. »
Dans ses tiroirs. Igor Martinek
garde encore quelques projets.
Et des ambitions scientifiques
pour l'aveiJenesouhaitepas
devenir CEO et mc couper du ter-
rain dc la pratiquc indica1e.
Une entreprise cst comme un
corps dont ch-ique membre fait
fonctionner l'organisrne. Je
laisse la gestion aux spcialistcs,
pour mc concentrer sur les
ides.»
Quant ä Swisssurgical, lajeune
pousse pourrait devenn une pla
teforme pour diftcients piojets
dc chirurgiens Les medecins
sontparfois autistes c oncentres
sur leur specialite II m a fallu
deux ans pour appi endi e la lo
giquc economique ct constitucr
un rescau dc personnes fiable
Tant mieux s je pcux le parta
ger »

[g.kuehnagefi.com1
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