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Un jeune chirurgien opere

son virage entrepreneurial

Swisssurgical met Uhystéroscopie a la portée des cabinets.

Igor Martinek, 34 ans, raconte un parcouts en zigzag.

GASPARD KUHN
A LAUSANNE

‘Swisssurgical prend les techno-
logies médicales a contre-pied.
Alors que la création de nou-
“veaux outils chirurgicaux dé-
pend souvent de la creat1v1te des

tente I’ expenence 1nverse. Pas-
sionné d’improvisation gastro-
nomique et musicale, Igor Mar-
tinek a sauté le pas dans sa vie
professionnelle, Pour ce chirur-
gien et gynécologue de 34 ans,
«tout a commencé par une suc-
cession de hasards.
«Je suis parti d’un souci de ter-
rain, tout a fait pragmatique:
" I'envie de simplifier les proces-
sus, de renforcer la sécurité etde
rendre le geste chirurgical
moins invasify, explique-il. Les
heures passées au bloc opéra-
toire laissent des traces de fa-
tigue sur ce jeune praticien,
lassé d’instruments peu ergo-
nomiques.Ilimagine alors des
.améliorations pour faciliter les
interventions. «Je souhaite dé
mocratiser 'hystéroscopie, I'exa-
men de la cavité utérine.»

L’inventeur en herbe dépose une

demande de brevet, dés 2007,
pour un dispositif hystéroscopi-
‘que améliorant la techniquedu
ganglion sentinelle, dansla prise

en charge des cancers précoces..

ﬁde%umwtﬁerﬁmedecm s

'CHUV, il nerencontre qui’un en:
thousiasme mitigé dela part de

. I'hdpital pour développer I'ins-

trument 3 I'interne. Je n’avais-
aucun esprit entrepreneurial.
Au mieux, je pensais vendre
I'idée 3 un tiers.» :

La start-up a séduit_

le jury de Venture Kick

Encouragé par deux associés, il

_se’ lance tout de méme dans

I’aventure et crée Swisssurgical, -
une société en-nom propre.
L’idée initiale est adaptée auix be-
soins du marché médical. Igor
Martinek concoit alors un nou-
vel hystéroscope, d’une taille mi-
nimale, muni d’une caméra mi-
niature et d'un emboutincurvé.
L’instrument devient en partie
jetable,unemaniére deminimi-
ser les procédures de désinfec-
tion; mais aussi de maximiserson
potentiel commercial. Avec une
ambition affichée: mettreala por-

- téedes gynécologues de c;ibmets ‘

uncontrdle généralement reserve
-aubloc opératoire: Car I'instru-

wmen&permet deﬁiagnasﬁqaerw
une maladie interne'de 1"atérus -
sur site et de faire un préleve--

ment, réduisant le temps néces-

saire jusqu’ala prise en charge ch1-v ’

rurgicale définitive.

Le projetséduitlejury de Venture
Kick, un programme de ﬁnance-‘
mentdestiné aux chercheurs, qui -
accorde uneenveloppealajeune -
pousse. De quoi rembourser les
premiers frais de I’entreprise..
Dans la foulée,Igor Martinek re-
- ¢oit un coaching de-la CTI,
I'agence fédérale de promouon’
de innovation. -
Muni d’un premier busmess
plan, le gynécologue se tourne
* versdeux établissements, 'Ecole
d’ingénieurs et d’architectes de
Fribourg et la Haute école ARC.
. Avec I'aide d’étudiants, il met
sur plan plusieurs prototypes.
«Les professeurs m’ontdemandé
dessujets de travail de diplémes,
etles progres se sont enchainés
- naturellement.»
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-~ 'Une plateforme vouée
“ade nouveaux projets

«ea‘\zvl heﬂrexée p&s«sermfehese&w
‘sérieuses, IgorMartinek change
s toutefois son fusil d’ épaule. La
recherche dans une école cotite
"-enfrais de matériel et prend du
- temps, explique-t-il. Et 'appro-
cheacadémique ne tient pas for-
- cément compte de toutes les
- conditions pourla certification
“etla commerc1ahsat10n des dis-
positifs.»
‘Le chirurgien ch0151t alorsdese
_tourner vers une référence: Hel-
bling, un grand bureau de
- consultants zurichois qui a gé-
néré 87,8 millions de chiffres
““d’affaires en 2007. Le change-
mentd’échelle du projet induit
des colits supplémentaires. D’oll
I'importance de trouver un fi-
nancement solide pour assurer
la poursuite de I’aventure. «Je me

“fieen prioritéa desinvestisseurs
privés-ou issus du secteur des
technologies médicales, qui peu-
‘vent apporter leur expenence a
Svnsssurgmal » S
Dans ses tiroirs, Igor Martmek
_garde encore quelques projets.
Et des ambitions sc1ent1f1ques
-pourlavenizsdene :
devenir CEO et me couper duter
rain de la pratique médicale.
‘Une entreprise est comme un
“corps, dont chaque: membre fait
fonctionner 1’orgamsme Je
laissela gestlon aux spécialistes,
pour me concentrer sur les
idées»
Quanta Svnsssurglcal la Jeune
pousse pourrait devenir une pla-
teforme pour différents projets
de chirurgiens. «Les médecins
sont parfois autistes, concentrés
sur leur spécialité. Il m’a fallu
"deux ans pour apprendre la lo-
gique économique et constituer
un réseau de personnes fiable.
Tant mieux sije peux. le parta—
gers»

[g.kuehn(aagefi.ycprvnl N
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